LiveYour Life

2 READY — - GO
— #leam
Step 1 Produkterfahrung erfragen.
Wie ist es Dir ergangen? was hat sich verandert? Was hast du gespurt?
Vergleich mit Vitalcheck / performanceCHECK (vom Start)
Step 2 Fragen (Zettel neben den Produkten) beantworten
Step 3 Chancenliste-Warteliste-Potenzialliste-Namenssliste-Kontaktliste
Buch anlegen — das ist Dein Potenzial firs Business!! alle Kontakte vollig wertungsfrei
eintragen - am besten auch die Kontakte des Partners, Eltern,...
1. Wie ernst nimmst Du Dein Business.
2. So gehen Dir nie die Kontakte aus.
3. So lasst sich ein Nein viel leichter ertragen.
Hilfestellungen geben: wen kennst Du,
... der abnehmen will oder muss? ... der ein starkes Immunssystem will oder braucht?
... der Sport macht? Oder guckt? ... der noch Platz im Portemonnaie hat?
An wen erinnerst Du Dich
... aus dem Kindergarten ... aus der Schule
...Ausbildung / Studium ...verschiedene Arbeitsstellen
...Hobbies
TOP 10 Liste erarbeiten und ausfillen und sich mit Hilfe der Checkliste Gedanken machen
mit wem er sein Geschaft aufbauen will.
Kontaktformular zu den TOP 10 ausfiillen — Warum gerade er/sie?
(Motive, Talente, Griinde zum Loben; Woher kennen wir uns? etc.)
Sammeln wichtiger Infos und ,Was weil} ich nicht — wonach kann ich fragen*?
(Grundlage fir GO)
Step 4 eigenen EB aufschreiben und Sponsor zusenden.
(EB und CHANCENLISTE sind die beiden wichtigsten Werkzeuge!)
Step 5 Zoom Calls vorstellen:
Sprechstunde & Co-Working Montag 10:00 & 20:00 Uhr
groRer Deutschland Story Call Montag 21:00 Uhr
WhatsApp Info Gruppe Montag 16:30 Uhr
Zugangsdaten in den Whats App Gruppen in der Gruppenbeschreibung
1. selbst teilnehmen — alle Formate kennenlernen, Terminieren
Step 6 Cocktailparty / Live Veranstaltung / Homeparty
Notiere Dir die nachsten Live Termine bei Dir vor Ort oder organisiere selbst eine bei Dir zu
Hause mit Deinem Sponsor
Step 7 Nachsten Zoom Termin vereinbaren innerhalb der nachsten 3-5 Tage.

Um Deine Produkte schnellstmoglich kostenlos zu trinken



